Feurich marka

Na poczatku XX wieku byta jedng z najwiekszych i najbardziej nowoczesnych fabryk

fortepianéw i pianin na Swiecie.

ADAM WOJCIECHOWSKI: Stali czytelnicy ,,Twojej
Muzy” znaja panstwa firme z wczesniejszych publika-
cji. W kilku ostatnich numerach panstwo nie byli obec-
ni. Dlaczego?

SZYMON JASNOWSKI, technik budowy fortepianu,
technik koncertowy w Filharmonii Narodowej w War-
szawie, wiasciciel firmy Fortepiano: Robilismy duze przy-
gotowania do ,,nowego otwarcia” naszej firmy, pojawit sie bo-
wiem nowy produkt, instrumenty firmy Feurich. Do 2011 roku
sprzedawalismy instrumenty Wend! & Lung. Firma ta potaczy-
ta sie z renomowang firmg niemieckg Feurich, ktéra powstata
w 1851 roku w Lipsku i nalezata do najwiekszych fabryk éw-
czesnych Niemiec. Miata witasna, potezng sale koncertowa. Ju-
lius Gustav Feurich wprowadzit wiele nowoczesnych rozwigzan
w produkgcji pianin, m.in. dolny ttumik.

| to rozwiazanie sie upowszechnito réwniez u innych pro-
ducentéw?

S.J.: Tak, to rozwigzanie dotyczy wszystkich produkowanych
obecnie pianin.

Czyli firma przyczynita si¢ do udoskonalenia instrumen-
tow?

S.J.: Na poczatku XX wieku byta jedng z najwiekszych i naj-
bardziej nowoczesnych fabryk fortepiandw i pianin na $wie-
cie. W 1910 roku produkowata 1000 pianin i 600 fortepia-
néw rocznie.

Dlaczego w Polsce jest mato znana?

S.J.: Byta znana w czasach przedwojennych. W wielu pol-
skich szkotach muzycznych mozna znalez¢ stary instrument
marki Feurich. Moi koledzy stroiciele majg o nich bardzo do-
bre opinie. Po wojnie, niestety, fabryka znalazta sie w NRD. Gdy
w 1959 roku wiadze komunistyczne dokonaty nacjonalizacji fa-
bryki i jej majatku, jej wiasciciele uciekli do Niemiec Zachodnich,
gdzie w miejscowosci Gunzenhausen w Bawarii odbudowano
fabryke. Obecnie produkowane sg tam dwa modele fortepia-
now F227 i F172 oraz dwa modele pianin F123 i F118. S3 to
instrumenty klasy mistrzowskiej, robione recznie. To najwyzsza
potka w Swiecie fortepiandw i pianin.

To dlaczego w Polsce nie byly dostepne w salonach for-
tepianowych?

S.J.: Trudno powiedzie¢, mysle, ze z powodu bardzo wyso-
kich cen, a takze matej aktywnosci samej firmy. W swiadomo-
sci Polakdw istniejg tylko trzy firmy fortepianowe i moze dwie
znane z lat przedwojennych. Obecnie Feurich pojawia sie w Pol-
sce po fuzji Wendl & Lung i Feurich.

Czyli firmy austriackiej i niemieckiej?

S.J.. Po potaczeniu jest to firma austriacka. Jej siedziba jest
w Wiedniu. Gtéwnym udziatowcem spétki jest Ernest Bittner. Fir-
ma Feurich oferuje dwie linie produkcyjne: fortepiany i pianina
+Handmade In Germany” oraz instrumenty bardziej dostepne ce-
nowo, z grupy , Tradition & Innovation”. Potgczono tradycje pro-
dukgji rzemiedlniczej na najwyzszym poziomie, czyli ponad 160 lat
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Dr Anna Stempin-Jasnowska i Szymon Jasnowski — wiasciciele firmy Forte-
piano.

Feuricha, z nowoczesnoscia, jaka cechowata firme Wendl & Lung
i jej miedzynarodowy zespdt fachowcdw nieustannie poszukujacy
nowych rozwigzan. Stynny konstruktor francuski Paulello skonstruo-
wat model 218 Feurich, Peter Weletzky jest konstruktorem stynnego
pianina Feurich 122, ktdre byto kilkakrotnie wyrdzniane przez presti-
zowy, francuski miesiecznik muzyczny ,,Diapasone D'or”.

Wyrézniano za co?

S.J.: Za najwyzsza jakos¢ w danej klasie cenowej. Na przy-
ktad pianina od 3.600 do 7.300 euro lub fortepiany do 30 tys.
euro.

Na czym polegat ten konkurs?

Dr ANNA STEMPIN-JASNOWSKA, pianistka, adiunkt
w Katedrze Fortepianu Akademii Muzycznej w Bydgosz-
czy, wlascicielka firmy Fortepiano: W teicie brali udziat pia-
nisci koncertujacy, prébowali wszystkie modele instrumentéw
réznych firm przedstawione do konkursu, nie znajac ich marek.
Nie mogli wiec sugerowac sie nazwa, tylko oceniali rzeczywista
wartos¢ fortepianu lub pianina, jakosc jego brzmienia, precyzje
wykonania, mechanike, design, szes¢ réznych kryteriéw, m. in.
jakos¢ dzwieku, sprawno$¢ mechanizmu, dynamike, pedaty.

Wszystkie najistotniejsze dla pianisty parametry.

A.S-).: Tak. A to, co najistotniejsze dla pianisty profesjonal-
nego, koncertujgcego, jest réwniez bardzo wazne dla kazde-
go ucznia, ktory dopiero zaczyna nauke, a takze dla mtodego
adepta sztuki pianistycznej, ktéry jest w jakims stopniu juz za-
awansowany. Nagrode otrzymaty modele 122 pianino i 178 for-
tepian, uzyskujac maksymalng liczbe punktow.

S.J.: Szes¢ gwiazdek na szes¢ mozliwych. Zarazem byty to jedne
z tanszych instrumentoéw, co Swiadczy o ich wysokiej jakosci.

Ale czy panstwa fortepiany moga konkurowa¢ z forte-
pianami uchodzacymi za najlepsze w s$wiecie, istniejacy-
mi obecnie na polskim rynku ?

S-J.. Nie lubie stowa konkurowac¢, bo to stawia mnie na nie-
zrecznej pozydji sedziego, ktéry ma co$ wyrdznic lub co$ odrzu-
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ci¢. Dosy¢ konkurencji miedzy firmami fortepianowymi mamy
na konkursach pianistycznych. Widziatem w Konserwatorium
wiedenskim fortepiany Feurich klasy mistrzowskiej i musze po-
wiedzie¢, ze bytem nimi zachwycony. Szczegdlnie model F227
jest pieknym instrumentem, pieknie wykonanym. Znakomity
pod kazdym wzgledem, bardzo wyréwnany w poszczegdlnych
rejestrach, o pieknym, szlachetnym i czystym brzmieniu.

Ale panstwo na sprzedaz takich instrumentéw raczej sie
nie nastawiacie, nastawiacie si¢ chyba na instrumenty dla
uczniéw, profesoréw szkét muzycznych?

A.S-J.: Nie miafam jeszcze okazji grac¢ na fortepianach Feu-
rich klasy mistrzowskiej, ale planujemy sprowadzenie do Pol-
ski modelu F227. Chcielibysmy zapoznac¢ polskich odbiorcow
z jedna i druga linig produkcyjna. W polskim srodowisku mu-
zycznym, podobnie jak na Zachodzie, w szkotach i akademiach
jest miejsce na réznorodnosc.

Bedac w nowej siedzibie panstwa firmy, zobaczytem
ogromna liczbe stojacych fortepianéw, czekajacych na
nabywcoéw. Tak duzej liczby instrumentéw w przedstawi-
cielstwach réznych innych firm sprzedajacych fortepiany
do tej pory nie widzialem. Skoro tam stoja i czekaja, to
liczycie, ze beda nabywcy?

A.S-J.: Mamy nowo otwarty salon w Czosnowie pod War-
szawa. Jest tam bardzo duzy wybor instrumentéw. Osoba za-
interesowana moze przyjechac i wybra¢ odpowiedni dla siebie
sposréd bardzo wielu instrumentéw tego samego modelu, co
jest bardzo rzadko spotykane w Polsce. Ponadto gwarantuje-
my serwis na najwyzszym poziomie. Jest to bardzo wazne, po-
niewaz nawet najlepszy instrument bez dobrego serwisu nie
bedzie dtugo stuzyt.

S.J.: Sciéle wspotpracujemy ze stowarzyszeniem stroicieli, ma-
my wglad i wiedze, gdzie i jacy fachowcy sg w Polsce.

Pan osobiscie jest w zarzadzie stowarzyszenia?

S.J.: Do tej pory bytem wiceprezesem, teraz po wyborach zo-
statem wybrany ponownie do zarzadu. Chciatbym, aby nasza
firma takze mogta przyczynic sie do podniesienia rangi zawodu
stroiciela w Polsce. Wspdlnie z kolegami ze stowarzyszenia my-
slimy o organizowaniu szkolen. Firma Fortepiano jest otwarta na
wspotprace ze stowarzyszeniem, bo jest tam duza grupa wspa-
niatych i otwartych ludzi, ktérym zalezy na podnoszeniu prestizu
pieknego, a nie do korca docenianego zawodu stroiciela.

Ale najpierw trzeba oswoi¢ z fortepianami Feurich po-
tencjalnych nabywcoéw.

S.J.: Skorzystatem z uprzejmosci dyrektor Zespotu Szkét Mu-
zycznych przy ulicy Miodowej w Warszawie Magdaleny Ra-
dziejowskiej. W dniach 30, 31 maja i 1 czerwca bedziemy tam
wspolnie tworzy¢ wystawe naszych instrumentdw, potgczong
z prezentacjami i koncertami. Bedzie takze koncert organizo-
wany przez Austriackie Forum Kultury, ktérego jestesmy wspot-
organizatorami uzyczajac nasze fortepiany.

A jak te instrumenty sprawdzaja si¢ w Europie, gdzie s3
juz bardziej znane. Jak sie sprzedaja?

S.J.: Bardzo dobrze. Kiedy rozmawiatem z Ernestem Bittne-
rem, prezesem spotki Feurich, przed Swietami Bozego Naro-
dzenia, méwit, ze w ogdle nie inwestuja w reklame, poniewaz
instrumenty te sg sprzedawane na pniu. Jest na nie duze zapo-
trzebowanie. W Europie Zachodniej instrumenty Feurich sg jed-
nymi z tanszych a jakoscia, wedtug opinii wielu muzykdw pia-
nistéw, nie ustepuja instrumentom z wyzszych potek.

Jesli tam zbieraja pochlebne opinie, to Polacy, ktérzy sa
nieco ubozsi, tym bardziej moga doceni¢ alternatywny
wybér.

S.J.: Liczymy na to, aczkolwiek klient polski jest bardzo wy-
magajacy i bardzo kaprysny. Trzeba go przekonad, ze warto ku-

79-80 wojciechowski_wywiad.indd 80

www.twojamuza.pl

pi¢ nowy instrument, nasz instrument. Czesto ludzie mowig, ze
chcieliby znang starg marke, bo ma ,,dusze”. Dobre instrumen-
ty powinno sie remontowac ale przeciez w pewnym momencie
stary fortepian juz sie nie nadaje do remontu i dusze zatraca.

W szkotach na jednym instrumencie zwykle gra wiele
os6b, wiekszos¢ instrumentéw jest bardzo wyeksploato-
wana i powinna by¢ wymieniona.

A.S-).: Nie jest wszystko jedno, na jakim instrumencie sie ¢wiczy,
ani na jakim instrumencie sie pracuje w szkole, prowadzi lekdje, ja-
kiego instrumentu sie stucha w domu, wiec warto jest inwestowac
w nowe, dobre instrumenty. Wielu bardzo znanych pianistéw zna
nasze instrumenty i ma o nich bardzo dobre opinie. Takze mtodzi
pianisci, laureaci ostatniego Konkursu Chopinowskiego te instru-
menty znaja, graja na nich i maja o nich bardzo dobre zdanie.

Kupowanie instrumentu jest operacja bardzo ryzykow-
na. Ten, kto kupuje, czesto jest laikiem. Panstwo macie
duza wiedze i tak rézne kontakty, ze mozecie gwaran-
towac cenne doradztwo.

S.J.: Pamietamy klientéw sprzed pieciu lat. Zazwyczaj byli to
bardzo trudni, bardzo wymagajacy klienci. Przez pét roku za-
stanawiali sie, przyjezdzali po kilka razy do nas.

A.S-).: Testowali wszystkie mozliwe instrumenty dostepne
na rynku.

Nie ufali?

S.J.: Zastanawiali sie. Mowilismy, jesli maja jakie$ watpliwo-
sci, to moze jednak powinni kupi¢ inny instrument — nie u nas.
Po pewnym czasie wracali. Teraz jestesmy z nimi juz od kilku
lat zaprzyjaznieni.

A.S-).: Korespondujemy, widujemy sie w wolnym czasie.

S.J.: Mdwia, ze zrobili bardzo dobry interes, kupujac ten in-
strument. Przez szes¢ lat naszej pracy nie mielismy zadnej istot-
nej reklamacji. Wszyscy sg zadowoleni.

Czyli macie ogromna rodzine, ktéra przez to, ze macie
wiecej instrumentéw do sprzedania, zacznie gwattownie
sie powiekszac.

A.S-).: Prowadzimy firme w dos¢ nietypowy sposéb. Jest to
nasza firma rodzinna, nasze hobby. Teraz bardzo sie rozrosta.
Gtéwnie maz dzwiga caty ciezar prowadzenia firmy, przygo-
towywania instrumentéw, ale sposdb prowadzenia jest nadal
ten sam. Moze dlatego z wieloma osobami zyjemy do tej po-
ry w wielkiej przyjazni. A to, co pan moéwit o doradztwie, jest
bardzo wazne, poniewaz ludzie przychodzacy do nas bardzo
tego potrzebuja. Dziatajgc aktywnie na zwigzanych z muzyka
polach zawodowych, nie tylko zajmujac sie sprzedaza instru-
mentdw, mozemy takie doradztwo zapewnic.

S.J.: U nas nikt nie ustyszy krytyki pod adresem konkurengji.
Nie mamy tego zwyczaju.

Po spojrzeniu jak ogromna salg dysponujecie i ile instru-
mentéw tam macie do sprzedania, zaczatem si¢ niepokoi¢
tym, jak godzicie swoje zycie zawodowe, pani pianistyke,
a pan strojenie fortepianéw miedzy innymi w Filharmonii
Narodowej, z prowadzeniem firmy.

S.J.: Zona jest pianistky i pedagogiem, ja jestem stroicielem
w filharmonii, to jest dla nas najwazniejsze. | to nam pomaga
w prowadzeniu firmy. Kontakt z najlepszymi instrumentami,
najwybitniejszymi pianistami, ciekawymi osobowosciami. Jako
technik koncertowy, poznaje ich wymagania, dzieki czemu mo-
ge takze nasze instrumenty przygotowywac jak najlepiej.

A.S-).: Ja takze ucze sie od meza réznych spraw zwigzanych
z dziataniem instrumentu i to tez mi pomaga na ptaszczyznie
pianistycznej i pedagogicznej. Zmienia¢ niczego nie mam za-
miaru. Firma, kiedy sie rozwija, potrzebuje nowych oséb, kto-
re bedga dla niej pracowac.

S.J.: Tak sie tez dzieje w naszym przypadku. ]

Fot. Autor
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